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L'e-commerce

du réel.
Formation, accompagnement et Club pour lancer une boutique qui vend pour de

vrai.
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L E  C O N S T A T

On vend du rêve.
Pas un métier.

Des captures, pas des
comptes

Des chiffres d'affaires affichés sans

jamais parler de marge, de coûts ni de

retours.

Le produit « miracle »

Choisi en 10 minutes, jamais testé,

expédié en trois semaines. Les litiges

suivent.

Payé d'avance, seul après

La formation est encaissée, l'élève se

débrouille. Personne n'a intérêt à ce qu'il

réussisse.
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N O T R E  C O N V I C T I O N

Une boutique, c'est un métier.
Pas un ticket de loto.

« 10 000 € par mois en 30 jours »

→ Combien de ventes il faut vraiment, avec ta marge réelle.

« Le produit gagnant en 10 minutes »

→ Un produit validé, et un échantillon reçu avant la pub.

« Pas besoin de fournisseur »

→ Un fournisseur vérifié, des délais tenables.

« Paie maintenant, on verra après »

→ Une partie de notre rémunération dépend de tes résultats.
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Q U I  S O M M E S - N O U S

Deux associés, un même regard.

Photo de Lucien

COFONDATEUR · FINANCE & OPÉRATIONS

Lucien

Il fait tourner des boutiques Shopify

avec des produits sourcés chez de

vrais fournisseurs, après avoir appris

sur le terrain : revente, lancement de

marques, pubs TikTok et Meta. Formé

en finance et contrôle de gestion, il

veille à ce que chaque décision passe

par la marge.

Photo de ton associé

COFONDATEUR · [DOMAINE]

[PRÉNOM]

[Son parcours en 3 ou 4 phrases : ce

qu'il a lancé, ce qu'il maîtrise, ce qu'il

apporte.]
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L A  M É T H O D E

De l'idée à la vente, station par station.05
01

J0

Le projet

Objectif, budget et statut

fixés avant de dépenser

1 €.

02

J7

Le produit

Validé sur nos critères :

demande, marge, poids,

concurrence.

03

J14

Le fournisseur

Contacté, négocié,

échantillon reçu et testé.

04

J30

La boutique

Shopify propre, fiche qui

convertit, pages légales.

05

J45

La pub

TikTok et Meta, testées

petit, coupées vite.

06

J60+

Les ventes

Marge suivie chaque

semaine, budgets ajustés.
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N O S  O F F R E S

Trois billets pour la première vente.06B I L L E T  0 1 SOLO

D É P A R T

IDÉE
A R R I V É E

VENTE
Formation complète

1 600 €
en une fois

B I L L E T  0 2 ÉQUIPAGE

D É P A R T

IDÉE
A R R I V É E

RÉSULTATS
Accompagnement de A à Z

3 000 €
ou 1 500 € + 1 500 € sur

résultats

P A S S  0 3 CLUB

T O U S  L E S

MOIS
P E N D A N T

6 MOIS
Club NR E-COM

299,99 €
par mois · 6 mois
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O F F R E  0 1  ·  S O L O

Formation complète.

1 600 €
Paiement en une fois · + 10 % du chiffre d'affaires de ta boutique

Pour les profils autonomes qui veulent toute la méthode, à leur

rythme.

La formation vidéo complète : produit, sourcing,

Shopify, pub, service client, chiffres

Modèles prêts à l'emploi : fiche produit, scripts pub,

tableau de marge

Accès à la communauté des élèves

Mises à jour du contenu incluses
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O F F R E  0 2  ·  É Q U I P A G E

Accompagnement de A à Z.

3 000 €
+ 10 % du chiffre d'affaires de ta boutique

OU AU DÉMARRAGE

1 500 €
On lance ta boutique ensemble.

PUIS SUR RÉSULTATS

1 500 €
Quand ta boutique atteint [X]  € de

chiffre d'affaires.

Toute la formation vidéo complète

Appels individuels réguliers avec nous deux

Aide au choix du produit et au contact fournisseur

Audit de ta boutique et de tes publicités

Réponses par message pendant tout le suivi
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O F F R E  0 3  ·  A B O N N E M E N T  M E N S U E L

Le Club NR E‑COM.

299,99 € /mois

Engagement 6 mois · 1 799,94 € au total, puis sans engagement

M1 M2 M3 M4 M5 M6

Pour ceux qui sont déjà dans l'e-commerce, ou que le sujet

intéresse.

Discord et Telegram privés, avec nos ressources

Des calls chaque mois avec des pros de l'e-

commerce

Réponse à tes questions sous 24 h en semaine

Un live collectif et des nouveautés chaque mois
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N O T R E  M O D È L E

On gagne quand tu gagnes.

Sur toutes les offres, en plus du prix, on perçoit 10 %

du chiffre d'affaires de ta boutique pendant [DURÉE] .

Notre intérêt est aligné sur le tien.

TA BOUTIQUE FAIT

5 000 €
de chiffre d'affaires dans le mois :

tu nous reverses 500 €.

TA BOUTIQUE FAIT

0 €
de chiffre d'affaires dans le mois :

tu ne nous reverses rien.
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E X E M P L E  C H I F F R É

3 000 € de bénéfice par mois, ça
représente quoi ?

12 000 €
de chiffre d'affaires, à 25 % de marge

343
commandes par mois, à 35 € de panier

1 800 €
te restent après la commission de 10 %

Coûts · 9 000 € 1 200 € Pour toi · 1 800 €

Coûts (produit, livraison, pub, frais) Commission 10 % Ce qui te reste
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N O S  R É S U L T A T S

Des chiffres vérifiables.

[X]
boutiques lancées

[X] €
de chiffre d'affaires cumulé

[X]
commandes expédiées

[X] %
de marge nette moyenne

Capture Shopify

avec la période visible

Photo de produits

ou de colis

Témoignage réel

d'un client ou élève
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C O M M E N T  D É M A R R E R

Trois étapes. C'est tout.

01 · 1 minute

Le test

6 questions pour savoir quelle offre te

correspond.

02 · 20 minutes

L'appel

On regarde ton projet et ton budget. Si

ce n'est pas pour toi, on te le dit.

03 · J0

Le lancement

Ton billet est validé : on démarre la

première station ensemble.

Faire le test Ouvrir l'application contact@nrecom.fr
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